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一生无忧观念沟通业：您觉得现在家庭最大的忧虑是什么？客：……业：您说的很有道理，其实说倒底就是养老和健康两个问题，这两个事情解决了，其它的问题自然也就迎刃而解了。就拿健康来说，我们现在人人都有社保，应该说医疗有保障，但我们会发现日常健康吃药...
一生无忧观念沟通
业：您觉得现在家庭最大的忧虑是什么？
客：……
业：您说的很有道理，其实说倒底就是养老和健康两个问题，这两个事情解决了，其它的问题自然也就迎刃而解了。就拿健康来说，我们现在人人都有社保，应该说医疗有保障，但我们会发现日常健康吃药、小病住院都没什么问题，有问题的是我们一旦患大病，这可能需要50万、100万甚至更多，这笔费用是我们家庭无法承担的或者对家庭的影响巨大，它会导致家境改变，您同意吗？
客：……
业：所以做为医保显然远远不够，因此我们一定要防患与未然，您认可吗？当今社会随着污染的加重、生活压力增大以及周边环境的污染影响，癌症发病率正越来越高，预计到2025年，全球新增的癌症病例将达到2600万，死亡人数将超过1700万，其实目前随着医疗水平的进步癌症被治愈的几率是很大的，但是高额的医疗费用往往会对一个原本幸福的家庭带来巨大的负担，仅靠医保是远远不够的。因此我们一定要提前做好准备，您认可吗？
导入产品说明
其实，最近我们合众人寿为了响应国家大力发展商业健康保险，减轻群众医疗负担；特别推出一款针对合众老客户专属的防癌险，现在免体检，限份额（0-40岁100万、50-60岁限50万），保障特别高！还特别实惠，性价比极高！因为在我认识的客户里面您的素质（学识、人脉、见识）比较高，对我的工作也很支持，所以想请您帮帮忙、把把脉，看看这款产品有哪些优点和缺点？适合哪一类的客户投保？（展示折页）您今年多大了？我先把产品给您讲一遍。
一生无忧帐户说明
这个产品是一个防癌险：
1、它保费低保障高，1/2到1/3的费用就可以保障80%的重大疾病范围，性价比非常高，还可以附加一个重疾险涵盖99种重大疾病，给您全方位保障；
2、对于癌症它的保障非常全面，癌症和轻症都能保，一经确定即刻赔付，特定骨癌、脑癌、白血病可双倍赔付，最高可达200万。像您这样的年龄每年仅需***（拿出速查表），5年交费享受8.5折、10年交费享受9.3折；
3、保障提供终生，目前市场上很多产品只保到70岁，但癌症的高发期往往就在70岁以后。所以这也是为什么说一生无忧性价比极高的另一个重要原因；
4、一生无忧的获得者，可免费享受价值1350元的防癌筛查；
5、产品另外还有一个特点就是平安一生就返还已交保费的105%。
可以说是：省点零花钱，保上救命钱，一保就是一辈子，损失的是利息，得到的是承诺；
一生无忧促成
一天省下一包烟钱我想对您的生活应该没有什么影响吧？但即刻就能让我产拥有100万健康保障，您看您是先让孩子？爱人？还是自己拥有健康呢？
（如果客户二秒内没反应，直接说：要不就一家三口一起拥有吧！这样其实是最好的方案）
客户异议处理：
客：没钱
业：您真幽默！我相信您一定不会为这点小钱而放弃对家人的责任和照顾！麻烦您在这里签个字！
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