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　　尊敬的各位来宾、各位领导，亲爱的同事们：
　　大家好!
　　我在公司做业务也将近_年了。别的不敢说，有一点比较有体会，就是客户对我的印象比较好，因为印象好，所以挺容易与客户成为朋友，很多的业务都是客户介绍过来的。关于这一点，本人挺有成就感的，平时也会偶尔与同事和朋友分享一下。其实这里面没有什么诀窍，说穿了也很简单，相信大家都能做得到。
　　今天获得这一个奖项，是对我工作的一个肯定，也是对我个人的肯定。很开心_给我这一个平台，让我得到发挥。这几年来，我觉得自己一直在成长，一步一步地熟练。所以，我想对新员工们说，凡事开始都有一个过程，只要在这个过程里成长了，相信你们也会做得越来越好。我对_，是心怀感激的，可以说没有_，没有今天的赖奕蓉。谢谢_及_的各位同事们，给予我工作的大力支持与配合!衷心感谢!
　　谢谢市场二部，在市场二部这个团体中，渐渐产生的亲切感让我十分感动。新员工的进入，由陌生到熟悉，不但是我，是整个团体都在努力，谢谢市场二部的各位!
　　这一年走来，我还要感谢我的家人，是他们让我产生一种要给身边的人幸福的动力，为了他们可以更好地享受生活，我一直在努力，做好业绩，不但为我，也是为了他们。
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　　有幸承蒙得到贵公司的奖励给予支持，这次给我的奖励，我觉得不紧紧是物质上带给了我很大的帮助，更重要的是给予了我精神上无限的力量。这股力量一直催促这我去奋斗，去努力前进着。得到这笔奖励后，我没有骄傲自满，而以一颗平常的心去对待生活，去对待身边的每一个同学。在大学的我，大多数钱都是父母用血汗换回来的，每一分钟我都必须花的有意义，有价值，这样我才能安心。
　　我是一个来自贫困的农村家庭孩子，深知生活的艰难，得到贵公司的这笔奖学金，我几乎都是花在生活费用，剩余那部份我用在自己的学习资料费上。上一年来我努力的把各们功课学好，努力地提高自己的个方面素质。所以，我的综合测评在每个学期下来都努力在年级专业第一。这笔奖学金减轻了父母的不少负担，我一直严格要求自己。我知道现在做为学生的我，无以用什么伟大的举动来回报社会，但我会用我努力得来那优异的成绩去实现我的梦想，在毕业的时候，为社会做出一份自己应有的贡献，不辜负贵公司对我的期望，对我的支持。
　　在思想上，我将逐步变得更加成熟，遵守学校的规章制度，尊敬师长，团结同学，做同学的好榜样，积极的参加社会各种实践活动，锻炼好自己的身体，做一个优秀的大学生，在未来，做一个对社会有奉献主义的人才。本人虽然是一个微不足道的学生会主席，我时刻关心同学的生活状态，去服务同学，做一个忠实的卫士。搭好老师与学生的桥梁，加强自己的服务精神，意识和抗压能力，做一个“俯首甘为孺子牛”的学生干部。
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　　尊敬的领导、同事们：
　　大家好!
　　今年在销售工作中获取的优秀业绩的确算得上让自己感到自豪的事情，实际上能够凭借着这份业绩获取公司的奖励也早在自己的内心有所估算了，毕竟在往年的工作中我付出了不少心血自然能够通过销售的过程获取相应的业绩，正如努力多少才能获取多少的原则让我在销售工作中坚定着新年，此刻的我也相信所有销售员若是有这样的想法并投入到实际的工作中去自然能够获得不错的业绩。
　　也许是往年的业绩比较惨淡的缘故导致我在得知这次的业绩目标的时候就下定决心，那时的我虽然不知道如何才能获取高业绩却始终以较高的标准对待销售工作，毕竟作为销售员的我对客户付出了多少诚心才能够在得到对方认可以后获取多少业绩，因此我在制定好销售计划以后便对手头的客户信息进行了仔细的整理，尤其是梳理好自身在销售工作中存在的不足然后在无数次锻炼之中得以改善，所幸的是销售工作中有着领导和同事的陪伴导致我无论遇到怎样的压力都能够承担起来。
　　实际上相信销售过程中被拒绝的问题在座所有销售员都遇到过，虽然我也曾因此一蹶不振却也在领导的鼓励中逐渐尝试以高强度的工作方式扫清迷惘的思绪，针对这类问题我逐渐提升了拜访客户的次数并在奔波与联络的过程中体现出自己的诚意，毕竟若是业绩的获取这般简单的话我们的销售工作又存在着怎样的意义呢?因此在不断的失败中我逐渐养成了分析客户性格的习惯并针对这点探寻对方的需求，在多次的拜访以及诚意的体现以后终于在销售工作中获得了多名客户的接待。
　　尽管获取这样的成绩并不容易却也能够坚定我对销售工作的信心，事实上若是大家对待销售工作也能付出这般努力的话或许在明年的年会中也能站在这里，还请相信公司的利益得到增加以后作为销售员的我们也能够从中获得发展，而且对待销售就是要在失败中寻找契机并不断进行挑战直至实现心灵上的升华，当我们不再畏惧失败以后自然就能够成为优秀的销售员工并为公司的发展提供更多效益。
　　我相信今后能够在年会中获取奖项的销售员工并不会只有自己一个，如果我们愿意在销售工作中投入更多精力的话无论是个人的效益还是公司的发展都能有所提升，当然在这里也需要感谢公司领导在销售工作中的支持以及对每名员工的关怀。
　　谢谢大家!
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