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适用话题：网络直播、直播内容、监管、刑事责任、浮夸、哗众取巧　　在相当长的一段时间里，直播给人的感觉就是：平台太多，用户已经不够用了。直播平台的爆发与竞争，类似于现在风起云涌的共享单车。在残酷的生存竞争中，大批创业公司终究会死去，只有极少数...
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　　在相当长的一段时间里，直播给人的感觉就是：平台太多，用户已经不够用了。直播平台的爆发与竞争，类似于现在风起云涌的共享单车。在残酷的生存竞争中，大批创业公司终究会死去，只有极少数的公司存活。
　　20_年被称为中国网络直播元年，视频直播平台呈爆发性增长。据中国互联网信息中心20_年1月发布的第39次《中国互联网络发展状况统计报告》，截止到20_年12月，国内直播用户达到3.44亿人，占国内网民的47.1%。网络直播业务呈现强大的营收能力，已孕育出上市公司和“独角兽”公司，有预测认为20_年网络直播市场规模将达到600亿元，网络直播及周边行业将撬动千亿元级资金。
　　直播风口带来了空前的创业和投资机会。在这样的大风口下，一方面，直播内容供给不足，多数平台不参与内容制作，内容主要为网友创作，不仅泥沙俱下，还存在较为严重的同质化问题，许多重口味、恶趣味题材占据直播平台。经过直播平台的“洗礼”，“女主播”已经成为色情擦边球的代名词。另一方面，直播也给内容营销带来了新场景，在许多发布会现场，“网红直播团”成为一道新的风景线。受这两种趋势的交互影响，直播平台在机会与危机中野蛮生长。
　　最初危机的一面被暴增的趋势所掩，但随着规模和影响的扩大，危机也被放大，进而触发监管机制。4月中旬，央视曝光了火山、花椒、麻椒、陌秀等一批网络直播平台存在主播进行低俗色情表演等问题。北京市文化市场行政执法总队已经对报道涉及的火山小视频和花椒直播两家北京的企业固定证据，立案调查，把可以追究刑事责任的主播移送公安机关。
　　内容危机或许还是直播平台的浅层危机，只要下大力气加强内容审核，足以防患于未然。直播平台的深层次危机在于自己的商业模式。为了迎合行业风口，有些公司做大了规模，却找不到盈利模式，有的公司则走上了为融资而融资的歪路。以行业佼佼者映客为例，尽管依靠广告攻势，映客建起了足够高的竞争壁垒，但仍未找到清晰的盈利模式。其投资方昆仑万维发布的数据显示，20_年映客净利润率为5.5%，利润不到200万元，而其广告费近亿元。如今映客不得不“卖身”求变。直播平台能够被收购，创始团队套现离场，或许已是较好的结局，但其未来走向仍是一个未知数。
　　所谓“直播+”的概念依然困难重重，以“直播+社交”的模式重塑社交，目前看来还是痴人说梦。打开很多直播App能发现，其主要内容是依靠主播的颜值和才艺吸引关注和打赏，观众与主播的互动停留在发几个问题、送几个礼物的阶段，与真正的社交活动相去甚远。可以说，直播经济还停留在荷尔蒙经济的阶段，动力是大的，却不具备长期性。
　　20_年不再是直播的风口期，而是业务形态和商业模式趋于稳定的过渡期，投资者和从业者对直播市场的入局会趋于理性和谨慎。风口期过后，营利成为直播平台最为关注的一个指标，更为严峻的是，整个直播行业正在经历着监管趋严、资本退去、用户增长放缓以及行业格局重新划分的局面。
　　直播将往何处去?现在还很难说，但有一点是肯定的，那就是草莽时代结束了。无论是内容生产还是商业模式，直播必将走向专业化和规范化之路。一个可能的一个方向是向小众、垂直市场渗透，比如校园等。近日“多地学校课堂宿舍被直播”引发关注，舆论表达了强烈的否定态度，一部分家长和学生也表达了反对意见，理由是侵犯隐私。后来，近30个“课堂直播”顶不住压力自行下线。其实，只要各方事先对直播规则进行约定，把课堂直播规范化，有助于当前校园暴力等教育痛点的解决。
　　直播并不是洪水猛兽，这个风口的诞生是技术使然。告别草莽时代的直播，只要利用得当，完全可能为社会创造意想不到的价值。这也是直播平台安身立命的根本。
本文档由范文网【dddot.com】收集整理，更多优质范文文档请移步dddot.com站内查找
