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求职岗位:xxx　　首先我会把自己分内的事做好，我会用我所学的知识与平时积累的经验来认真对待工作中的问题。能够处理好与同事之间的关系，在公司做事要以公司的利益着想。尊敬的领导：　　您好!　　我是XXXX大学XXXX系的一名学生，即将面临毕...
　求职岗位:xxx
　　首先我会把自己分内的事做好，我会用我所学的知识与平时积累的经验来认真对待工作中的问题。能够处理好与同事之间的关系，在公司做事要以公司的利益着想。
尊敬的领导：
　　您好!
　　我是XXXX大学XXXX系的一名学生，即将面临毕业。
　　XXXX大学是我国XXXX人才的重点培养基地，具有悠久的历史和优良的传统，并且素以治学严谨、育人有方而著称;XXXX学XXXX系则是全国XXXX学科基地之一。在这样的学习环境下，无论是在知识能力，还是在个人素质修养方面，我都受益非浅。
　　四年来，在师友的严格教益及个人的努力下，我具备了扎实的专业基础知识，系统地掌握了XXXX、XXXX等有关理论;熟悉涉外工作常用礼仪;具备较好的英语听、说、读、写、译等能力;能熟练操作计算机办公软件。同时，我利用课余时间广泛地涉猎了大量书籍，不但充实了自己，也培养了自己多方面的技能。更重要的是，严谨的学风和端正的学习态度塑造了我朴实、稳重、创新的性格特点。
　　此外，我还积极地参加各种社会活动，抓住每一个机会，锻炼自己。大学四年，我深深地感受到，与优秀学生共事，使我在竞争中获益;向实际困难挑战，让我在挫折中成长。祖辈们教我勤奋、尽责、善良、正直;中国人民大学培养了我实事求是、开拓进取的作风。我热爱贵单位所从事的事业，殷切地期望能够在您的领导下，为这一光荣的事业添砖加瓦;并且在实践中不断学习、进步。
　　收笔之际，郑重地提一个小小的要求：无论您是否选择我，尊敬的领导，希望您能够接受我诚恳的谢意!
　　祝愿贵单位事业蒸蒸日上!　
　　销售简历发展方向范文
　　姓名： 李熊
　　性别： 男
　　民族： 汉族
　　出生年月： 1981年6月2日
　　婚姻状况： 已婚
　　户籍： 江苏徐州
　　现所在地： 江苏徐州
　　毕业学校： 徐州工学院
　　学历： 专科
　　专业名称： 秘书(公共关系学)
　　工作年限： 五年以上
　　职称： 高级职称
　　教育/培训
　　20_年8月 - 20_年8月 嵩之路素质培训中心 团体协作
　　工作经历
　　▌内蒙古伊利实业集团股份有限公司 20_年4月 - 20_年3月
　　企业性质：国有企业 行业类别：快速消费品(食品、饮料、粮油、化妆品、烟酒)
　　担任职位：销售类-销售主管
　　工作描述：根据公司下达的既定销售指标，合理的运用公司给予的销售辅助资源，对辖区销售任务进行合理的分解，根据实际市场环境开展销售工作。辅助指导辖区内经销商配合公司完成销售任务，并且利用既有的市场资源进行市场基础深度建设。积极地组建拥有强大执行力的销售与市场团队，追踪并指挥团队不择不扣的完成公司下达的各项销售与市场开拓活动。
　　在辖区内维护良好的客情关系，与辖区内的ka类卖场大客户保持着良好的、平等互利的合作关系。积极地对自我品牌进行深度的、正面的宣传。有理有据的处理辖区内所发生的危机。
　　开发特通渠道增加公司高毛利产品与高档产品的销售，使公司品牌形象提升至一个高度。
　　▌杭州顶新国际集团 20_年10月 - 20_年4月
　　企业性质：合资企业 行业类别：快速消费品(食品、饮料、粮油、化妆品、烟酒)
　　担任职位：销售类-销售代表
　　工作描述：负责特殊渠道的维护与开发，负责原有整条产品线在特殊渠道中所占有的市场份额，不断开发新产品线的销售与展示。利用最少的资源打击不断崛起的新竞品。维护本品牌在特通渠道上的料到地位。
　　▌徐州维维集团盐城分公司 20_年5月 - 20_年3月
　　企业性质：国有企业 行业类别：快速消费品(食品、饮料、粮油、化妆品、烟酒)
　　担任职位：销售类-销售主管
　　工作描述：参与组建新的销售公司与新的销售团队，开发新市场。寻找新的合作伙伴。共同挑起新市场的销售体系。
　　技能专长
　　语言能力： 英语 中等 ; 普通话 标准
　　计 算 机 能 力： 证书 高校非计算机专业三级(偏软) ;
　　技能专长： 熟悉各级销售与行销工作的流程，熟悉各类销售与行销工作类的报表。
　　求职意向
　　求职类型： 全 职
　　希望职位： 销售类-销售部经理/销售类-销售主管/销售类-销售代表
　　职位名称： 销售经理 ; 销售主管 ; 销售代表
　　希望地区： 江苏徐州 ;
　　待遇要求： 4500元/月 可面议 ; 不需要提供住房
　　到职时间： 可随时到岗
　　自我评价
　　6年来一直在中国500强企业中供职，从底层销售人员做起，一步一步走上中层销售管理层面。熟悉销售工作中的各个环节，熟悉各个通路的切入与操作，与辖区内的各级通路客户建立了良好的合作关系(包括ka类卖场)。能够快速有效的、合理的处理辖区内突发性危机事件。能够不折不扣的完成公司下达的各项销售任务，较好的配合行销部门审核与结算公司给予的各项费用资源。胜任各级销售工作。
　　发展方向： 独立负责单独区域与客户的管理，能够可以充分发挥从管理细节处入手要效益的效果。可以与团队充分合作完成公司下达的各项销售指标与行销方案。
　　其他要求： 一切按照国家法律规定的条款执行福利待遇即可。最好的情况是可以接受新的企业文化培训。
简历中发展方向范文
　对于求职者来说，不仅要明确自己的求职意向和目标，同时也要对自己的职业发展有一定的规划。体现在 简历 中，也就是发展方向。那么简历发展方向怎么写呢?根据以下几个步骤，小编教你制定适合的发展方向。
　　一、分析当前需求
　　不知道该如何开始?那么可以先尝试着写下10件，你认为在接下去3年在职业发展中应该做的事情，当然，并不是空想主义，而是要符合现阶段状况发展的事情。
　　二、swot分析
　　从以上列出的10件事情进行分析，从自己的性格、优劣势等方面，分析潜在的一些职业生涯中的机遇和挑战。并且认清和理解自己目前所处的位置和工作职责。
　　三、制定长短期目标
　　根据你所分析出来的情况，制定适合自己职业发展的短期目标和长期目标。例如，当前的需求是想要积累工作经验，拓展人脉，以及通过自己的努力获得不错的工资。那么接下去的职业发展，必然是比较清晰明朗的。可以选择成为销售员或者业务员，而这也就要求了一定的演讲技能和交流沟通技能。而对于这个长期目标，则可以通过一个个短期目标来作为铺垫并实现。
　　四、写下阻碍
　　在达到目标的过程中，必然有一些阻碍的存在。例如所处的劣势条件，自身的不足等，都是阻碍。而且这些劣势条件和不足一定是和目标有所关联的。当然，这并不是要分析自己所有的缺点，而是在素质方面、知识方面、能力方面、创造力方面、财力方面或是行为习惯等方面的不足。当这些不足成为你实现目标的阻碍时，就必须让自己不断精进，不断进步，突破阻碍。
　　五、提升技能
　　面对你的发展方向和目标，可能会需要学习和掌握新的技能或者提高原有技能。因此要给自己一个明确且有期限的学习计划。
　　六、寻求帮助
　　通过一些外在的监督和帮助，能够让你距离自己的发展目标更近一步。
　　七、定位自己
　　为自己找到准确的定位，并制定一个明确的发展计划，确保自己有进一步的提升。思考自己目前的工作状况，反思企业对你的要求和期望。有哪些业绩和贡献能够让你在企业中脱颖而出。清楚地定位自己在企业中的位置，寻找自己的亮点，让企业认可你的价值，以保证自己处于不断进步之中。
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