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论文提要：傻瓜东东做梦都在想发财，如何在当前 金融 危机 中赚钱哪？傻瓜东东做了个 市场 分析，也实践了一下，感觉好好哟，写出来让大伙看看。章节如下：金融危机带来的现象，金融危机所带来的供需结构调整，金融危机中各类 社会 阶层的应付办法，逆...
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1．金融危机带来的现象
2025年8月在全球出现的金融危机，将给 中国 经济 市场带来了很大的冲击。
中国金融市场。中国金融与世界金融界有着很密切的联系，但是，由于中国的经济并非是完全的资本市场，中国大陆的金融市场并非是完全对世界开放。所以，除了中国金融与世界金融有接触（含非直接接触）的领域，其它方面并没有受到很大的影响。这在我们日常生活中都已感受到：我们百姓在 银行 的利益并没有受到危险，中央政府还能很好地掌控我们的股市。
中国劳动力市场。中国的资本市场正在向全世界的资本市场开放，世界金融的危机使大量的企业走向衰弱，使我国的劳动密集型的低技术含量的企业的加 工业 务大量减少，企业的劳动力过量，就业和再就业问题比以往严重。所以，今年大学生就业就很成问题，大量的农民工因无工可打而返回 农村 。
在岗人员的收入水平。此次金融危机使大量的在岗人员的收入减少很多，人们普遍感受到自己收入的缩水。受金融危机影响企业的在岗人员普遍年薪减少；中国股市不断下跌等等，这一切都表明：在金融危机大气氛下，人们的收入在下降。
2．金融危机所带来的供需结构调整
金融危机引发的经济危机，使我们原本相对稳定的生活结构发生了变化。
如果将我们的生活分类为高、中、低三档，在金融危机以前的人数分配比为5%、35%、60%（这个数据是以一个大型企业的收入 统计 、以及员工的消费指数而来），在金融危机以后的人数分配比为4.5%、20%、75.5%。在低档消费人群的增长15.5%，中、高档消费人群的减少以中档消费人群为主。从而我们得出一个结论：金融危机以后，低档消费的市场空间会增长15.5%，增长空间主要来自于中档消费人群。
普遍地讲，是使人们的生活水平下降了。一些原本应高水平的消费下降为中等消费水平，中低水平的消费需求量增加了。
金融危机的到来，并没有给中国的百姓带了耗灭性的影响，只是在某些领域工作的人们，其经济状态不如以前了。但是，金融危机给中国百姓（特别是白领）却带来了很大的 心理 压力。
由于中国的社会保障不是很完备，所以百姓对自己的消费势必会再三考虑而行之。一种手中有钱才是真的想法会抬头，内需会大量减少， 投资 会下降。
如，股市指数大幅下降；新建房产会大量的下跌（对于二线城市）；中央银行为了使百姓手中的钱进入投资和消费领域，会不断地降息；租房市场会上杨。。。。。。
然而，由于中国已是个半开放的社会，国际金融危机使国家的出口很受打击而大量减少，中央政府为使国家总体经济少受影响，一定会出台一些列增加内需、刺激消费的政策，如：买房补贴（二线城市）、拉高股市指数、降低部分消费品的消费 成本 （如汽车消费）等。
但是，经济走向的惯性是很大的，全球性金融危机的形成历经近十个月以上。那么，要消除金融危机也非在短时期能完成，有专家预测，这场百年一遇的金融危机可能要延续3~4年之久。所以，本人认为上述的一系列措施在几个月内会产生一定的社会效果，但效果之后，经济指数仍会下降。
另外，由于这次金融危机是全球性的，西方社会由于其国民的生活方式是消费型的，再加上它是全开放性的社会，所以西方社会受金融危机影响势必更大，影响的程度与其国民生活方式偏重于消费型的程度成正比。西方社会为了降低金融危机对它自身的影响，定会拚命与其对手争夺市场份额，中国面对全球市场争夺战也不会袖手旁观，也定会采取办法去争夺市场份额，同时也可通过补贴产生拉动内需不足所带来的经济差额。
中国采取办法去争夺国际市场份额的措施可能会：①人民币变值，这是最直接、最可能发生的。但人民币变值的幅度须中央政府严格控制，过猛的变值幅度会引发通货膨胀。所以人民币变值将是渐进的，可能会在2025年第一旬度始而经过去1年的时光。②大力、鼓励发展 旅游 、服务类工种。中央政府可能会在这次金融危机中，利用非市场（中央集权）的中国式 管理 体制 ，命令下属国企、党企、对中央政府极具依赖性的民企、伪私企（官僚私企）尽量少的解雇员工，引导被解雇员工进入低层次的服务类行业。需解雇员工的负担，作为企业本身不会去承受，而一定会这负担分流到第三、第四行业中去，就如同八年以前将下岗分流到第三、第四行业中去一样。③大力、鼓励发展小型企业，开放金融三级市场。这主要的目的是为了进一步降低那些低符加值产品的市场价，提升旅游工业的发展市场面，扩大和加速金融的流通程度，其结果会引发资本社会的进一步发展，鼓励人们赚线的愿望。但这一政策由于会改变金融市场的格局，所以中央政府会极其小心地去做。
5．3 地域差别
经济 价值的地域差别，在非 金融 危机 阶段中也是存在的，只是在金融危机中更显有利用价值。
在非金融危机阶段中，我们所讲的地域差别，往往是指商品价值在各个地域的差别，以前所讲的投机倒把、异地消费就是利用这个。
而在金融危机的今天，这种差异依然可以利用，同时更重要的是出现了对商品理念上的异地利用。
投机倒把是将不发达地区的商品流向不发达地区的行为，那么这种对商品理念上的异地利用，往往发生在由发达地区向不发达地区的移动上。
如，原先在上海工作的农民工（中国对户口在 农村 ，工作在城镇的人员一种称呼），在金融危机下失去了在城镇的工作岗位，而被迫回农村，但农民工将在上海工作时的高工作压力、居安思危、高工作效率、快节奏的工作习性带到了农村，使这些返乡农民工的田地种植情况明显好于当地农民的田地种植情况。
6．案例分析
案例1---利用一线城市流动 人口 多、刚性需求大，金融危机下对原住房供需调整的机会，创造赚钱机会，做会二房东。
l 分析 市场
市场建立第一要素：人口。一线城市的流动人口多。如上海，从外地来上海的大学生（以后他们的大多数是白领）每年都有近数十万之多，金融危机中，又将有数万的海外白领到上海。
市场建立第二要素：需求。一线城市的流入人口多，流入人员都要居住。金融危机中，收入的减少使大多数要求居住在较低水准的居室，但他们对居住条件的要求使得高档合租单间有所要求。
市场建立第三要素：能力。一线城市的工作机会相对二、三线城市多，金融危机后更加明显。流入一线城市的人员以海外白领和大学生为主，他们的收入水平都在基本收入水平以上，有能力支付每月600元居住消费。
l 产品建立
1) 寻找流动人口多（白领）或高新企业多的地域（建立市场区域）。
2) 在这个地域中寻找高档住宅楼盘，寻找整套租下毛坯住宅价格与精装修后出租价格的差额大于1000元的楼盘并整套租下毛坯房（租期越长越好）。
3) 精装修毛坯房并按产品的定位设想，将整套房分割为数间单间。
4) 建立精装修单间的服务体系。
l 产品销售
1) 利用网络、媒介公布产品出租信息。
2) 利用中介、 社会 关系散布产品出租信息。
l 实际操作
按产品建立的要求，选址在洪河径开发区边上的高档住宅小区。理由①高新企业多②流动人口多（白领）③整套租的毛坯住宅价格在2500元，装修后出租价格为3500~4000左右④租期为二年
以2500元价整套租下毛坯房（3间自然房），精装修毛坯房并分割为数间单间（共5间单间房），装修投入约9000元左右，家电、家具投入约5000元左右，装修程度为此地区最好的。
3间自然房的出租价格在2500元左右。2间分割单间的出租价格在1200元左右。
出租信息利用 公共 网发布，利用中介散布出租信息，在二周内完成4间的出租，三周内完成全部的出租。
案例2---利用一线城市商品房价在 金融 危机 时调整下跌的机会，创造赚钱机会。
l 分析 市场 （上海）
产品定位：投入35~50万，3~5年间产出利润15~30万（年利率0.16）。
市场建立第一要素： 人口 。上海流动人口多。从外地来上海的大学生加上海外白领，每年都有近数十万之多。
市场建立第二要素：需求。流入上海的人员都要居住。金融危机使大多数人要求居住者以租房的形式来解决居室。
市场建立第三要素：能力。上海的那些租房的白领的收入并不是很低的，在金融危机过后将会有一个大的增长。在 交通 便利的郊区购置一套50~90万的住房是有能力的（首付20~40万，贷30~50万）。
l 产品建立
1) 在上海交通待便利的区域寻找金融危机中房价低或不动的楼盘（如青浦徐径楼盘；闵行浦江楼盘）；在这次金融危机中房价下跌5%左右，人气热闹区域的楼盘（徐汇田林；闵行梅龙、静安新城；浦东东方路、乳山路附近）。
3) 楼盘现有的出租金应与现在的 银行 利率相当（青浦徐径略高于，闵行浦江略低于，徐汇田林、闵行梅龙、静安新城；东方路、乳山路附近高于）。
4) 综合指数评定（★=1，☆=0.5）
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由总分差看出，三年 投资 ：浦江为首选，其次为徐泾；一年投资：浦东为首选，其次为田林。
l 实际操作
投入45万，选址在徐泾。
理由①徐泾为青浦高新企业集中的地方，流动人口多（白领），在这次金融危机中房价下跌5%左右②徐泾楼盘小房型的少，大房型楼盘的房价都在300万以上，并且小房型是房令在5年之内的次新房，作为老镇周边配套设施齐全，今后转手容易。③楼盘现有的出租金应与现在的银行利率相当（年获利0.024）④地铁2号、大卖场待建立，有上涨空间。
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